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»Wer aufhdrt besser zu werden, hat aufgehdrt, gut zu sein.,
sagte einst Philipp Rosenthal. Diesen Satz haben wir uns bei
KESLAR verinnerlicht. Unsere Kunden haben hohe Anspriiche,
und die wollen wir natiirlich auch bestmdglich erfiillen. Seit
Jahren bedienen wir Sie mit dem fliissigen Brennstoff Heizol.
Dabei achten wir darauf, dass unsere Produkt- und Lieferquali-
tat konstant gut bleibt, aber trotzdem stetig noch besser wird.
Der Faktor Zeit ist begrenzt. Haufig ist man den ganzen Tag un-
terwegs und mit Verpflichtungen und Aufgaben eingespannt.
Da ist es umso wichtiger, dass wir auf die individuellen Wiin-
sche und Bediirfnisse unserer Kunden eingehen kénnen. Sams-
tagszustellungen sowie konkrete Liefertermine méchten wir Ih-
nen daher anbieten, um lhnen den Alltag zu erleichtern. Unsere
digitale Tourenplanung, die relativ hohe Kundendichte und die
Moglichkeit, dass in der Regel immer derselbe Fahrer zu unse-
ren Kunden kommt, sind ein Plus unserer Lieferzuverlassigkeit.
Zusammen mit unserer Gesellschaft und Einkaufsgemein-
schaft, der AVIA, stellen wir héchste Anspriiche auch an die

Qualitat des Produktes. Die meisten unserer Kunden achten
darauf, dass ihr Brennstoff die Norm ubertrifft. Unser Spar-
heiz6l AVIA Protect kann dies bieten. Es schont die Heizung,
garantiert einen geringeren Verbrauch und entlastet somit
den Geldbeutel. Einzigartig in der Branche ist auch das Ge-
meinschaftsprojekt der AVIA Gesellschafter, das wir NEU[tral]
HEIZEN genannt haben. Wir legen alle zusammen, um unse-
ren Kunden CO2-neutrales Heizol ohne Mehrpreis liefern zu
konnen. Naheres stellen wir Ihnen auf den folgenden Seiten
vor. Denn Klimaschutz geht uns alle an. Wir wollen unseren
Beitrag dazu leisten, aber er muss auch bezahlbar, realisier-
bar und technologieoffen sein. Eine moderne neue Olheizung
ist hocheffizient und sparsam und ermdglicht kostenglinstig
zu heizen. Wenn der Strom derzeit mit allen hoheitlichen Ab-
gaben bei etwa 26 Cent pro Kilowattstunde liegt, so bezahlen
Olheizungsbesitzer umgerechnet rund 5,50 Cent pro Kilo-
wattstunde. Wir werden uns in jedem Fall weiter optimieren,
um unseren Kunden einen fairen Olpreis anbieten zu kénnen.
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Christine Keslar-Tunder, Geschéftsleitung
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Viele unserer Kunden heizen mit AVIA Heizol CO2-neutral, um
in ihrem Haus fiir behagliche Warme zu sorgen. Bei der Ver-
brennung entstehen pro Jahr 54.133 Tonnen CO2. Wir sorgen
far Klimaneutralitat durch CO2-Kompensation. Treibhausgase
verteilen sich gleichmaRig in der Atmosphare. Daher ist es un-
erheblich, an welchem Ort der Erde Emissionen verursacht oder
eingespart werden. Entscheidend ist vielmehr, dass die Kon-
zentration der Treibhausgase in der Atmosphare global gesenkt
wird. Nach Vermeidung und Reduktion von CO2-Emissionen
konnen nicht vermeidbare Treibhausgase (iber zertifizierte Kli-
maschutzprojekte kompensiert werden. Unsere AVIA-Heizblpro-
dukte sind seit 01.01:2017 CO2-kompensiert. Und das ganz ohne
Mehrkosten fiir unsere Kunden!

climate® bestatigt, dass KESLAR 2017 die unvermeidbaren
CO2-Emissionen von 54.133 Tonnen aus der Nutzung von 20 Mio.

Liter AVIA Heiz6l CO2-neutral durch entsprechende Emissions-
einsparungen aus Klimaschutzprojekten ausgeglichen hat.
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Unsere Klimaschutzprojekte fiir 2018

Grubengas, Deutschland
Wasserkraft im Himalaya, Indien
Energieeffiziente Kochherde, Afrika
Nachhaltiger Anbau von Paraniissen
fiir qen Waldschutz, Peru *

Treibhausgas- *
Emission
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MPL @ Forderanlage

Rohstoffe, wie z.B. Erddl
werden mithilfe der Forder-
anlagen gewonnen.

@ Entstehung der Erdol-Lagerstatten &€
Als Rohmaterial fur die Erdol-Lagerstatten &0 o
dienen tote Meereslebewesen, die vor sgwﬂib ffjg, &
Millionen von Jahren auf den Meeres- Qﬁﬁﬁlﬁgﬁ/ff -~
boden sanken. Mithilfe von Bakterien, ﬁﬁ & W g

hohem Druck und hohen Temperaturen “@5&’%‘% &
entstanden verschiedene Lagerstatten, i «ﬁ;’(

darunter auch die des Erdols.
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LA

II I‘I‘I Transport zum Endverbraucher
Sofern moéglich, kommt immer
der gleiche Fahrer zu Ihnen und

kennt sich bereits optimal aus.

@ Endverbraucher
Mit unseren AVIA-Heizolen heizen
Sie umweltgerecht und schonend
fur die Heizung.
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Transport

Der Transport von Rohél in die AVIA-
Raffinerie wird via Tanker oder Pipeline
abgewickelt. Dort wird das Roh6l zum
AVIA-Heizol weiterverarbeitet.

Keslar bezieht das
qualitativ hochwertige Heizdl
vom Energielieferanten AVIA.

ICH
?

@ Keslar

Wir terminieren lhre
Heizobllieferung nach
lhrem Wunschtermin
- auch samstags!
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UNSER KESLAR
OUALITATS-HEIZOL

HEIZOL STANDARD CO>-NEUTRAL

Unser Standardprodukt zeichnet sich durch einen niedrigen
Schwefelgehalt von weniger als 50 ppm (parts per million -
Teile pro Million) aus. Gut fiir die Umwelt, denn so entstehen
auch weniger Schadstoffemissionen. AVIA Heizol Standard
steht fir gleichbleibende Markenqualitét.

HEIZOL PROTECT CO2-NEUTRAL

AVIA Heizol ProTect steht fur effiziente Energieausnutzung
und fur geringeren Verbrauch. Dank Additiv werden Verbren-
nungsprozesse optimiert. Der Brennstoff wird zu fast 100
Prozentin Warme umgewandelt. Dise, Pumpe und Filter der
Olheizung arbeiten langanhaltend sauber und funktions-
sicher. Auch der Korrosionsschutz fiir Stahltanks, Olleitun-
gen und Heizélpumpen wird deutlich verbessert.

HEIZOL PROULTRA 10 PPM CO2-NEUTRAL

Mit einer Heizélanlage mit modernster Brennwerttechnik
und einem guten Heiz6l kann nicht nur den Verbrauch ge-
senkt, sondern auch aktiv zum Umweltschutz beigetragen
werden. AVIA Heizol ProUltra 10 ppm CO2-neutral hilft, den
Schwefelaussto® deutlich zu reduzieren. Der Schwefelge-
halt ist um 80 Prozent niedriger. Damit verbunden ist eine
sehr saubere und nahezu rlickstandsfreie Verbrennung.

HEIZOL PRONORDIC

Wenn Heizblleitungen oder der Tank nicht wie vorgeschrie-
ben hundertprozentig frostfrei verlegt wurden, kann das
problematisch werden. Hier ist das winterfeste AVIA Heizol
ProNordic 10 ppm zu empfehlen. Das Heizol mit extra hoher
Kaltebestandigkeit. Es sorgt fiir einen reibungslosen Winter-
betrieb, da es kélteresistent bis maximal -28 Grad Celsius ist.

KALTESTOP AVIA FLOW PLUS

Damit bei Frost die Leitungen der Olheizung frei bleiben:
KALTESTOPP AVIA FLOW PLUS ist die winterfeste Alternative.

DER HEIZOL-ZUSATZ FUR OLOFEN

Im Olofen l&sst sich eine leichte RuRbildung nie ganz ver-
meiden. AVIA OLOFEN PLUS wirkt dem entgegen. Vorhan-
dene Rufablagerungen werden im Olofen abgebaut. Der
Olverbrauch geht zuriick - und die Reinigung mit Pulver und
Burste ist Schnee von gestern.
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Die Firma KESLAR sorgt gerne da-
fur, dass das bestellte Heizél zum
Wunschtermin  zuverldssig  und
punktlich bei den Kunden zu Hause
angeliefert wird. Die geschulten und
langjahrigen Fahrer mit ihrem mo-
dernen Fuhrpark sind immer gute
Ansprechpartner vor Ort. KESLAR
ist ein zuverlassiger Arbeitgeber mit
kurzen Entscheidungswegen und ei-
nem unschlagbar motivierten Team.
Freundlichkeit, Kompetenz und SpaR
an der Arbeit sind bei dem Energie-
handler nicht nur ein Lippenbekennt-
nis, sondern werden auch gelebt.

ANDREAS
WINKLER

Bei KESLAR seit 2015

Andreas ist ein ruhiger, zuvor-
kommender Fahrer, der sich
stets vorbildlich um die Kunden
kiimmert. Man wiirde kaum
vermuten, dass er in seiner Frei-
zeit gerne mit seinem Motorrad
unterwegs ist. Sein Traumiistes,
mit einer Harley Davidson die
Route 66 zu fahren.



WOLFGANG
OEFNER

Bei KESLAR seit 2000

Der ,alte Hase“ unter den KES-
LAR-Heizolfahrern kennt jeden Kun-
denwunsch und jeden Tank, das
zeichnet ihn aus. Seine zuvorkom-
mende Art wird bei Kunden und
Kollegen gleichermalen geschatzt.
Blasmusik ist seine grofle Leiden-
schaft: In drei Musikkapellen ist er
mit seinem Bariton unterwegs.

MARTIN
WORZ

Bei KESLAR seit 2003

Mit dem Sattelzug beliefert er die
Grofikunden mit Heizol. Durch sei-
ne jahrelange Erfahrung in diesem
Bereich ist er eine grolie Bereiche-
rung. Sein Engagement und seine
Hilfsbereitschaft schatzen die KES-
LAR-Kollegen sehr. Wenn das Sta-
dion des FC Bayern die Tore 6ffnet,
ist erimmer im Fanclub mit dabei.

HARALD
JUTZAS

Bei KESLAR seit 2014

Eristimmer zur Stelle, wenn der Hei-
zoltank einmal leer ist, und bedient
unsere Kunden professionell und
freundlich. Auch ein kleines Kun-
dengeschenk darf bei der Lieferung
nicht fehlen. Als ausgesprochener
Familienmensch ist er gerne beim
Angeln und zieht im Norwegen-
Urlaub die grofien Fische an Land.
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denbt weiter,

Wege zu mehr Klimaschutz
20.000.000 |||ﬂ|

Menschen in Deutschland el
heizen mit Ol jede 4. Heizung

ist gine Olheizung

5
-
¥

Mehr als 2-0“0

mittelstidndische Mineraldl-
hindler versorgen
dig Menschen

zuvierlissig Yo s oy
mit Heizdl
Effiziente Technik:
{  mesVerbrauch Hybridheizungen:
ol halbiert mehr als D0 % dor Eigentamer
e P nutzen neben Heizsl
T erneuerbare
Energien
1906 2016
WJ: ............................
In Zukunft -

Mutzung von
Stromiiberschissen durch

Power-to-Heat und sextorkoppiung

Neue Brennstoffe: '
Durch die Entwicklung treibhausgasreduzierier .
Brennstoffe bieten die Heizungen langfristig .
eging klimaneutrale Perspekiive 8

Quelle: obs/IWO Institut fiir Wdrme und Oeltechnik
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ENERGIE
WENDE™

energlewende erfolgeeich gestalten, — mit heizol
Energiewende und Klimaschutz stellen uns vor die moglicherweise
grofdte Herausforderung unserer Zeit. Damit die Energiewende ge-
lingen kann, muss der Warmemarkt einen grundlegenden Beitrag
leisten. Das bedeutet: Wir brauchen auch eine Warmewende! Der
Warmemarkt in Deutschland umfasst iber 40 Mio. Wohnungen, die
Energie zum Heizen verbrauchen. Rund 20 Mio. Menschen betreiben
ihre Warmeanlagen mit Heizol. Damit die Energiewende Fahrt auf-
nehmen kann, brauchen wir Losungen, die Energie flr alle auch in
Zukunft bezahlbar macht. Die Mineraldlwirtschaft und Partner aus
der Heizgerate-Industrie suchen intensiv Lésungen, damit
* der Heizol-Verbrauch sinkt.
* der Anteil an erneuerbaren Energien steigt.
* flissige, speicherbare Brennstoffe mit reduziertem Treibgas und
langfristig klimaneutral genutzt werden kénnen.

wichtig : technologieoffenheit

Fur eine erfolgreiche Energiewende ist eine Offenheit gegeniiber
neuen Denkweisen und Technologien notwendig. Unser Ansatz: Eine
Politik in kleinen Schritten und ein freier Markt der Ideen. Verbrau-
cher sollen auch in Zukunft selber entscheiden kdnnen, mit welcher
Energie sie ihr Zuhause warmen. Wir pladieren fiir einen technolo-
gieoffenen Wettbewerb im Warmemarkt, der Energietrager neutral
ist. Das sind die Griinde, warum fllssige Brennstoffe die Energiewen-
de gut unterstiitzen kdnnen und gleichzeitig bezahlbar bleiben:

« Ol-Brennwerttechnik steigert die Effizienz

* Hybridheizung mit erneuerbaren Energien und Sektorkoppelung

* Intensivierte Forschung fiir klimaneutrale Brennstoffe

KESLA
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Seit vielen Jahren beliefert KESLAR die Brauerei und den Gast-
hof Schdffler in Missen mit Heizél. Wir haben bei Sebastian Gralil
angeklopft und sprachen mit ihm tber Vergangenes und seine
Zukunftspldne im Familienunternehmen:

Herr Gralil, Sie sind die sechs-
te Generation, die die Geschi-
cke der Brauerei Schéffler
mitgestaltet. Tradition und
Mut fiir neue ldeen pragten
in der Vergangenheit die
Entscheidungen der Familie.
Aktuell bauen Sie aus. Was
waren die Griinde, das grofte
Bauprojekt jetzt anzugehen?
Die seit Jahren wahrende, sehr positive
Entwicklung der Brauerei und die Tatsa-
che, dass wir an unserer Kapazitatsgrenze
angelangt sind. Wir haben unser Portfolio
und unseren Markenauftritt punktuell im-
mer weiterentwickelt und Mut fir neue
Ideen bewiesen. Unser 150-jahriges Ju-
bildaum steht vor der Tur und wir wollen
auch weiterhin die Qualitdt unserer Biere
sichern. Mit Lust auf das, was kommt, und
Vertrauen auf die Stdrken unseres Betrie-
bes und der Mitarbeiter blicken wir positiv
in die Zukunft.

Qualitat und Nachhaltigkeit sind Eigen-
schaften und Leitlinien, die Sie nicht nur
beim Brauen lhrer Biere umsetzen. Sie
waren einer der Ersten, der das Premium-
heizol AVIA Protect gekauft hat. Hat Sie
die Qualitat liberzeugt?

Bereits mein Vater hat beim Seniorchef
Hans Keslar das ,Sparheizol“ geordert. An
erster Stelle steht bei uns der reibungslose
Betrieb der Heizungsanlage und das Aus-
schopfen von Einsparpotentialen. Beides
ist durch die verbesserte Heizdlqualitat,
die uns KESLAR liefert, moglich. Wir ha-
ben keine Ablagerungen im Heizsystem
mehr und das Heizol wird optimal ver-
brannt. Somit ist ein effizienter Verbrauch
mit entsprechenden Kosteneinsparungen
gewahrleistet. Die Qualitat und das gute
Angebot haben uns Uberzeugt. KESLAR
ist ein Familienbetrieb wie wir es sind. Wir
schatzen die personliche Betreuung und
fuhlen uns stets gut beraten.

Seit Anfang 2017 liefert lhnen
KESLAR Ihr Heizol CO2-kom-
pensiert - und das ohne Mehr-
preis. Wie finden Sie das?
Nachhaltiges Wirtschaften und
Ressourcenschonung begleiten
unser Handeln bei der Brauerei
Schéffler schon seit Generati-
onen. Gleichwohl wissen wir,
dass wir unseren Energiebedarf
nicht ausschlieBlich aus regionalen, rege-
nerativen Energien decken konnen. Ohne
den Einsatz von fossilen Energietragern
funktioniert dies bei uns momentan noch
nicht. Aber Klimaschutz und das Verbren-
nen von Heizol muss sich nicht ausschlie-
Ben. Uns hat die Initiative der Firma KES-
LAR gemeinsam mit der AVIA (berzeugt.
Anders als andere Anbieter stellt AVIA ihre
ganzen Liefermengen an die Endverbrau-
cher klimaneutral zur Verfigung - und das
ohne Mehrpreis fir den Verbraucher. Hier
wird intensiv in Klimaschutzprojekte inves-
tiert, und das wollen wir unterstitzen.

Sie haben gerade Biindeleffekte ange-
sprochen. AVIA ist ein Verbund von mit-
telstandischen Handelsunternehmen,
die Produkte fiir Mobilitdt und Warme
kaufen und verkaufen. Mittlerweile ist
AVIA die fiinftgroRte Tankstellenmarke in
Deutschland. Merken Sie das als Kunde
der Firma KESLAR?

Wie ich schon sagte, werden wir durch
KESLAR sehr gut betreut. Nachdem Herr
Keslar nur noch tageweise in der Firma
tatig ist, informiert uns Frau Hammerl im-
mer bedarfsgerecht Uber die aktuellen
Beschaffungspreise und wir stimmen den
fir uns optimalen Bezugszeitpunkt ab. Bei
KESLAR passt nicht nur der Preis flir das
Produkt, sondern auch die Lieferung, die
zuverlassig mit kompetenten und immer
freundlichen Fahrern ausgefihrt wird.

Vielen Dank, Herr GraBl!
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Anstatt einer hohen Einmal-Zahlung
konnen Sie durch monatliche Zahlun-
gen Ricklagen bilden, die Sie fir lhre
nachste Bestellung bendtigen. So ver-
teilen Sie lhre Heizolkosten bequem
und gleichmalig auf das ganze Jahr.



IHRE VORTEILE:

« Sie sparen Zeit und Geld mit dem praktischen KESLAR Warme-Abo.

« Sie bezahlen nicht alles auf einmal, sondern verteilen lhre Heizol-
kosten, wie Ihre Stromrechnung, bequem und gleichmaRig tiber das
gesamte Jahr.

« Sie entscheiden weiterhin selbst Giber Liefertermin und Liefermenge.

« Es entstehen keine zusatzlichen Mehrkosten oder Servicegebihren.

SO FUNKTIONIERT S:

« Bei der ersten Heiz6l-Rechnung bezahlen Sie nur die Halfte sofort.

« Die andere Halfte zahlen Sie in sechs festen monatlichen Teilbeitragen,
die etwa ein Zwolftel Ihrer voraussichtlichen Heizdlkosten ausmachen.

+ Mit der Zahlung der Teilbetrage beginnen Sie im ersten Monat nach
der Lieferung, so dass Sie bei lhrer ndchsten Heizélbestellung be-
reits die Halfte des neuen Rechnungsbetrages angespart haben.

« Die Zahlungsabwicklung erfolgt bequem von lhrem Konto.

+ Sie erhalten eine genaue Jahresabrechnung.

« Sollte sich der Heizolpreis oder Ihr personlicher Bedarf andern, werden
wir die monatlichen Teilbetrage nur in Abstimmung mit lhnen andern.

+ Das AVIA Heizol-Abo lauft Gber 12 Monate und ist danach jederzeit
kindbar.

RECHEN-BEISPIEL

IHRE HEIZOLKOSTEN PRO JAHR: 1.440,00 €
50% SOFORT NACH LIEFERUNG ZU ZAHLEN: 720,00 €
MONATLICHER TEILBETRAG AB FOLGEMONAT: 120,00 €
(12 MONATE BIS ZUR NACHSTEN LIEFERUNG)
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Ein harmonisches Team aus erfahrenen Verkauferin-
nen und Verkdufern ist bei KESLAR flir den Vertrieb zu-
standig. Im Schnitt verfligt jeder einzelne tiber 15 Jah-
re Berufserfahrung im Energiehandel. Da erlebt man
so einiges und entwickelt ,,a G’splr“ fiir den Kunden.
Jeder Heizblkdufer hat einen festen Ansprechpartner.
Das KESLAR-Team kennt seine Kunden oft personlich.
Diese vertrauen ihnen und wissen, dass sie sich auf
das Team verlassen konnen. Die Art, wie bei KESLAR
Heizol verkauft wird, ist einzigartig. Alle arbeiten gern
bei der Firma und haben Freude daran, die Kunden
zu begeistern. Das fangt bei Kleinigkeiten wie der hof-
lichen Anrede und einem Dankeschon in Form von
Blumen an und hort bei Spezialauftragen wie einer
Lieferung am Weihnachtstag auf. Das Besondere am
KESLAR-Team ist, dass alle sehr unterschiedlich sind.
So ergédnzen sich die individuellen Starken perfekt.
Jeder akzeptiert und wertschatzt den anderen so, wie
erist. Eine Zusammenarbeit, die Spall macht.



ANDREAS
HAUSMANN

Fur's Leben gern Allgduer, hat er 1993 als Heizolver-
kaufer angefangen und ist die rechte Hand von Christi-
ne Keslar-Tunder. Ein echter Teamplayer und Schaffer.
In der Energiebranche hat er schon alles erlebt, somit
haterimmer einen guten Rat, wenn Losungen gesucht
werden. Das verkauferische Talent hat er mit bereits
zehn Jahren im elterlichen Kaseladen entdeckt. Seine
Freizeit verbringt er gern mit der Familie oder als Ju-
gendtrainer und Abteilungsleiter beim TV Oy. Bei der
Arbeit darf auch der Spal} nicht zu kurz kommen, man
trifft sich mit Kollegen auf der Allgduer Festwoche
oder auf dem Kemptener Weihnachtsmarkt.

Melanie Kunze

Bei KESLAR seit 2003 (1. v.1i.)
Erinnert die Verbraucher an die nachste Heizolbestel-
lung. Die KESLAR-Kunden aus Memmingen fiihlen sich
beiihrsehr wohl. Nebenzu betreibt sie eine Yogaschule.

Michaela Wilhelm Bei KESLAR seit 2013 (2. v.li.)
Ist mit dem Heiz6lhandel grofd geworden und durfte
als Kind bereits beiihrem Vater im Tankwagen mitfah-
ren. Sie kiimmert sich um die Kunden am Bodensee.

Brigitte Hammerl Bei KESLAR seit 2000 (2. v.re.)
Ist immer da, wenn es darum geht, die Wiinsche der
Stammbkunden zu erflllen. lhre Fachkompetenz ist die
Mineraldlbranche, in der sie seit vielen Jahren tatig ist.

Claudia Hummel Bei KESLAR seit 2004 (1. v.re.)
Leitet die Niederlassung in Kaufbeuren und kiimmert
sich um den Onlinevertrieb. Die Kaufbeurer Heizol-
kunden schatzen ihre zuvorkommende Art.
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EINE FAMILIENGESCHICHTE

70 Jahre Branchenerfahrung - auf diesen langen Erfahrungs-
schatz konnen nur wenige zurtickblicken. Leidenschaft, Interesse,
Disziplin und Freude haben Hans Keslar sein ganzes Berufsleben

lang begleitet.

,Viel haben wirihn zu Hause nicht gehabt*,
sagt die Familie, seine Frau Anneliese und
die beiden Tochter Andrea und Christine.
Die gemeinsamen Mahlzeiten waren ihm
heilig, als die beiden Madchen noch zu
Hause gewohnt haben. Am Wochenende
salten die beiden Omas dann noch am
Tisch. Hier wurde erzdhlt, Kummer und
Freude ausgetauscht, nach vorne geblickt
und Planungen angestellt. Auch der deut-
liche Fraueniiberhang tat dem keinen Ab-
bruch. Die Grofsvater sind frih gestorben,
Séhne gab es keine. Aber es gab da noch
eine weitere Frau, die ihn sein Leben lang
gepragt hat: die damalige Chefin und In-
haberin seines Ausbildungsbetriebes. Viel-
leicht gerade deswegen und weil ,der Papa
so ist, wie erist und wie er es gelernt hat,
sagt seine Tochter Christine, war es mog-
lich, dass er sie in ihrem Bestreben selb-
standig zu werden - und das in einer man-
nerdominierten Branche — unterstitzt hat.

»Ich kann dir nicht immer das
Hdandchen halten, wenn du
meinst es nicht zu schaffen“

hat er mir oft gesagt, erzahlt sie. ,Armel
hochkrempeln, anpacken, selber ma-
chen, beharrlich sein Ziel verfolgen, nicht
aufgeben und die Familie als stabiles
Rickgrat zu wissen - das sind und waren
die Leitgedanken, die uns unser Vater mit
auf den Weg gegeben hat*, sagt Christine
Keslar-Tunder, die heutige Inhaberin der
Firma.

Hans Keslar war und ist kein Familienober-
haupt im klassischen Sinne, kein Patriarch,
keiner der immer sagt, wo es langgeht.

Eine Mischung aus konservativ, das Gute
bewahrend, aber auch liberal und offen
fir Neues. Etwas bewegen, das wollte er
immer und das tat er, aber mit Ricksicht,
auch auf die Familie. Die Mitarbeiter in der
Firma gehorten fur ihn im erweiterten Sin-
ne immer mit dazu.

1947 lernte er in Kempten den Mineral6l-
kaufmannsberuf bei einem anséssigen
Handelsunternehmen. Dort war er bis
1979 in leitender Funktion und als Ge-
sellschafter tatig, bis er den Schritt in die
Selbststandigkeit wagte. Angefangen mit
einer Kernmannschaft von finf Mitarbei-
tern, die bis heute auf mehr als flnfzig
angewachsen sind. Die Mineralolproduk-
te sind sein Steckenpferd. Noch heute,
mit 86 Jahren, sitzt er in seinem BUro und
verkauft mit Engagement den Kunden das
Lgute Sparheizol® und den ,guten Diesel
plus®. In der Tanktechnik, aber auch im
Schmierstoffbereich macht ihm keiner
etwas vor, denn er hat alles von der Pike
auf gelernt. ,Wenn du dem Allgduer Land-
wirt Schmierstoffe verkaufen kannst, dann
kannst du es auch dem Gewerbe- und In-
dustriekunden®, hat seine Lehrmeisterin
ihm vermittelt. So hat er auch bei der Aus-
wahl der Mitarbeiter immer mitgewirkt.
Einer seiner Leitspriche: ,Jedem eine
Chance geben, auch wenn anderen die
Uberzeugung fehlt.”

Verlasslichkeit, Branchenkenntnis, Ver-
bandsengagement, das Selbstverstand-
nis, die Meinung frei und ohne Scheu zu
aulern, mit dem Herz am rechten Fleck
sowie die christliche Pragung, das sind die
Eigenschaften und Wesenszige, die er sei-
nen Kindern und Enkeln weitergibt.
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ERDGAS
FLUSSIGGAS
HEIZOL
HOLZBRENNSTOFFE
KRAFTSTOFFE
PELLETS
SCHMIERSTOFFE
STROM

KESLAR GmbH Energiehandel
Ostbahnhofstr. 1
87437 Kempten

Telefon: 0831 57530-0
Kostenlose Hotline:
0800083171010
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